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Tiene 31 afios y mide 1,90 metros; es hijo
de espafiola y sirio y vive en Barcelona.
Trader bursatil, deportista de élite, ta-
tuado, bloguero laborioso, amante de la
musica electrénica, padre reciente... "Me
gustan pocas cosas, pero me gustan con in-
tensidad", dice Josef Ajram. Saluda con fir-
meza, se pone cémodo, miraalos ojos y es-
peralas preguntas con ojos curiosos. Ajram
tiene un perfil inédito hasta la fecha: se
ganalavida invirtiendo enla Bolsay,enlos
ratos libres, se sube a una bicicleta, nada
y corre. No sélo un ratito: todo el tiempo
que haga falta hasta alcanzar una forma
fisica quele ha permitido ser el tinico espa-
fiol que ha acabado la prueba de resisten-
cia mundial Ultraman, llevada a cabo en
Hawai (10 km a nado, 145 km de montafia
en bicicleta, 276 km de bicicleta més, y
por dltimo una maratén de 84 km). Y todo
en tres dias y tiempos limitados. El ultra-
man, en realidad, es sélo uno de los muchos
retos fisicos y mentales extremos alos que
Josef se enfrenta. Su lema es Where is the
limit? ({Dénde esta el limite?).

PREGUNTA. éSe sienta alguna vez aver
la televisién?

RESPUESTA. iNo! Suena a aburrimiento tre-
mendo. No tengo ratos muertos. Mi cabe-
za descansa cuando estoy entrenando. Me
sirve para ordenar cosas y desconectar.
La Bolsa absorbe mucha energia mental.
P.Vivir de la Bolsa debe ser duro. éLo de-
jarfa si pudiera?

R.Es el mercado més complicado del mun-
do, pero ése es sumorbo. Ser bueno en algo
muy complejo esreconfortante. Te sientes
bien,ademas, cuandotanta gentelo inten-
tay no puede. Lo bueno que tiene este tra-
bajo es que es inmediato. Al final, el ba-
lance debe salir positivo. Hace 11 afios
que estoy en esto y he sobrevivido a cri-

sis tecnolégicas y bancarias. Sino
me hubiera ido bien, estaria reque-
tefuera de juego. Creo mésen el cél-
culo y la disciplina que en el azar.
P.Este afio tiene nuevos retos.
R. Tengo un blog en la web de Ac-
tivo Trade (activotrade.com) en el
que doy mi punto de vista sobre ope-
raciones en Bolsa desde la experien-
cia personal. La Bolsa estd de nuevo
muy profesionalizada. Hubo unos
afios en los que el ciudadano de a
pie probé suerte. Ahora el que se quie-
ra meter esté loco.
P. Quiza creemos equivocadamente
que es sélo cuestién de intuicién.
R.En la atraccién por este mundo se
mezclan varias cosas; ambicién, querer
gestionarse los ahorros e intentar man-
tener una rentabilidad superiorala que
le ofrece el banco... Y hay un punto de vi-
cio, por la emocién de jugar.
P.éGestiona el dinero de muchos inver-
sores?
R. No gestiono el dinero de nadie, sélo
el mio. Es una norma de oro para ser due-
fio de mivida. Lo hice durante afios, pero
no compensan las preocupaciones. Si eres
buena persona y pierdes dinero de los
demas, te sabe mal. Decidi dedicarme al
mio haciendo grandes rotaciones de ca-
pital; el sistema que yo tengo no exige te-
ner un gran capital inicial, sino ser capaz de
mover muchas veces el capital base.
P.éSus jornadas se dividen entre la Bolsa
y los entrenamientos?
R.Si,lotinico que puede variar es algiin en-
trenamiento antes de la Bolsa. No trabajo
desde casa, voy a la agencia de valores; el
tipo de operativa con el que trabajo nece-
sita una velocidad inmediata.
P.éSu futuro: Bolsa o deporte?
R.Creo que va a ser més el deporte. En el
tipo de actividad extrema que hago soy
de los més jévenes. La media de edad del
ultraman es de 43 afios. Yo tengo 31, me
quedan muchos afios.
P.Su fuerte es la bicicleta.
R.Induréin ha sido mi gran inspiracién; otro
idolo es el italiano Marco Olmo, que con 60
afios es el mejor corredor de carreras por
montafia en Europa.
P.é¢Ha estado siempre tan centrado, o ha
tenido épocas alocadas?
R. Siempre he sido muy ambicioso. Sinotu-
viera objetivos deportivos claros y marca-
dos no haria nila mitad delo que hago. Ne-
cesito escalones, metas y retos. Para mi
tienen mas mérito las personas que van
al gimnasio cuatro veces a la semana por-
que les apetece (hay cosas mas divertidas
que meterse en un gimnasio). Yo hago de-
porte profesionalmente. Por eso gano dine-
ro. En mi web tengo una media de 70.000
visitas al mes. Te te puedes ir a Mongolia
ahacer una competicién de 1.400 km de bi-
cicleta de montafia, pero sinotienes un ca-
nal donde comunicarlo, nadie se entera. En
laprensa no hay cabida para ese tipo de co-
sas. Cada vez que escribo un post, tengo mi-
llones de personas de puiblico objetivo.
En el mes de enero tuve visitas de 76 paises
diferentes. {Qué periédico te da eso?
P. Adem4s delaretroalimentacién de ener-
gia que le supone.
R. Hay mensajes muy emocionantes, que
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son pura inspiracién. Sorprende el alcance...
Es una responsabilidad. Me doy cuenta
de que hay mucha gente pendiente de mi.
P.¢No le agobia eso?
R. No; agobiar no es la palabra... Creo que
me ven como un personaje de cémic. Ven
que he llegado a trabajar en lo que queria,
que no se me da mal y que encima tengo
la cara de plantarme en uno de los mundos
maés clasistas con tatuajes y voy dando vuel-
tas por el mundo haciendo retos depor-
tivos que, aparentemente, para el 99% de
la poblacién son imposibles. Aparentemen-
te. Esta fusidén de rasgos, Bolsa, deporte,
aspecto fisico.., es algo que no existia. Hay
chicos més guapos, chicos maés inteligen-
tes, chicos con mejores resultados depor-
tivos, pero, cosas de la vida, no habia ningu-
na combinacién como la mia. Esta
singularidad ala gentele gusta. Yono escri-
bo en el blog pensando en los que van a
leerme, sino que es como un diario. Es mili-
breta: hoy me siento bien, hoy estoy cha-
fado, cuelgo un temazo que me gusta, una
foto, mis tiempos... no hay nada artificial.
P.Es un placer romper estereotipos.
R.iEsun placer! Demostrar a la gente que
uno puede ser como quiera ser, no comolos
demaés quieren que seas. De verdad, mi ma-
yor logro es ser duefio de mi vida. Decidir
si hoy quiero trabajar dos u ocho horas, si
me quiero ir 20 dias al Sahara a una carre-
ra... Sitrabajase més horas al dia posible-
mente ganaria més dinero, pero no nece-
sito ni quiero mas.
P.éSe puede ir tranquilamente 20 dias
cuando y donde quiera?
R. Si, porque en el tipo de operativa que
hago prima la liquidez, o sea la mayoria
de dias estoy con las posiciones cerradas...
P.éQué es eso?
R.La diferencia entre un inversory un espe-
culador es que el inversor tiene su dinero in-
vertido y espera obtener una rentabilida-
den un plazo temporal. El especulador lo
que intenta es obtener una rentabilidad dia-
riamente, de tal modo que sial final del dia
pierde, paga; y si gana, ingresa, pero suma-
yor activo es la liquidez, dinero en el bolsi-
llo.
P.é4Cuél es su préximo viaje?
R.La primera semana de abril, al Sdha-
ra, ala maratén de Sables: 240 km. La
segunda es la Titan Desert, 500 km en bi-
cicleta de montafia; y la tercera com-
peticién es en Mongolia: 1.400 km en
bici de montafia. La siguiente, en los Al-
pes (300 km) y después 200 km corrien-
do por el Amazonas.
P.éSe vacuna y esas cosas?
R. De momento no. Pobres mosqui-
tos, el bicho malo soy yo..
P.éSale de noche?
R. Si. iDebo! Yo salgo pero al dia si-
guiente siempre entreno. Aunque lle-
gue alas 6 de la mafiana, alauna
estoy en piey, a las tres, entrenan-
do. El cuerpo lo pide. Salgo una vez
cada dos meses; me encanta la mu-
sica electrdnica. Yo voy a la sesidén
deun DJ que me gusta y me siento
como el que va a ver a Madonna.
Me activa y da energia.
P.¢Es un hedonista trabajador?
R.Sélo quiero ser feliz. Mi obsesién
es ser feliz. Asi de claro. ¢



